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私域营销：2 天打通私域引流、互动、成交全链路 
上海 3 月 6-7 日（线上同步直播，30 天内回看） 

上海 5 月 19-20 日（线上同步直播，30 天内回看） 

上海 7 月 1-2 日（线上同步直播，30 天内回看） 

上海 9 月 8-9 日（线上同步直播，30 天内回看） 

上海 11 月 4-5 日（线上同步直播，30 天内回看） 

演讲语言：中文 Language：Chinese 

标准价格 Standard Price：2980RMB/person 

定价含增值税、活动全程参与（9：00-17：00）、会议资料、午餐、茶歇；不包含晚餐和住宿 

 

课程简介 Briefing 

当您的微信好友沉默不语、朋友圈无人互动、群发消息石沉大海，企业正为私域触达失效付出高昂代价 

- 每条未回复的消息都是流失的商机！数据显示，超 70%的客户因缺乏精准跟进而流失，而传统营销

模式面临打开率不足 5%、转化率持续走低的困境。私域作为企业留存和复购的核心阵地，许多企业却

陷入“引流难、互动少、成交断链”的恶性循环：好友加了不回复、社群建成变“死群”、朋友圈发了没人

看…… 

本课程专为企业老板、销售、培训师、中高管等需要打造个人 IP 的人设计，聚焦“引流-互动-成交”全链

路，拆解百威、小码王等亿级案例，独创“IP 启动钥匙+高转化朋友圈+一对一跟进”闭环模型，带您用

2 天时间打通私域运营任督二脉，让沉默好友 72 小时内响应率有效提升，现场跑通从破冰到锁客的全

链条转化引擎。 

 

课程目标 Benefits 

1. 掌握私域 IP 全链路方法论 - 从 0 到 1 搭建私域 IP 启动钥匙，明确并落地引流品、复购品、利润品

私域模型 

2. 打造高转化内容体系 - 学会撰写案例型朋友圈、系列化主题内容、三条置顶文案，让朋友圈成为“隐

形销售员” 

3. 激活沉默用户 - 通过“六脉神剑”激活话术和图形化跟进法，解决 80%纠结沉默客户，提升一对一回

复率，建立能直接开单的专属话术库 

4. 构建可落地的运营计划 - 现场产出 30 天朋友圈排期、话术弹药库、会员体系设计，告别“听课激动、

回去不动” 

5. 获得跨界灵感与信心 - 通过多行业学员方案共创和导师精评，打破思维局限，注入持续行动力 

 

课程亮点 Key Features 

1. 案例鲜活：深度拆解百威啤酒、小码王少儿编程、张雪峰研途考研等 10+行业标杆的私域 IP 打造案

例，让您看得懂、学得会 

2. 工具密集：配备 8 大私域运营工具包+12 套 SOP 模板（如朋友圈黄金结构模板、话术弹药库、用户

跟进表单），现场拿到即用 

3. 场景实战：通过“私域 IP 方案共创工作坊”，现场完成高转化朋友圈文案、一对一话术库、私域 MVP

搭建三大交付成果，带走一份可立即执行的《私域 IP 启动方案》 

4. 数据驱动：独创“测-诊-优”模型，提升朋友圈打开率、好友回复率和成交转化率，让每个动作都可量

化 

5. AI 增效：融入 AI 辅助内容生成技巧，1 小时批量生产高质量朋友圈内容和互动话术，解决“没时间

创作”的痛点 
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课程大纲 Agenda 

模块一：私域 IP 的发展和实战 

1. 到底私域是什么？ 

2. 为什么所有的头部都在做私域？ 

3. 私域核心概念-信息差拆解 

4. 私域的三个核心阶段 

5. 打造你的私域 IP 启动钥匙-私域 MVP 三步搭建方法 

6. 如何打造你的引流品-复购品-利润品模型 

 

模块二：私域 IP 高转化朋友圈搭建 

私域高转化朋友圈的三把钥匙 

1. 为什么你的客户总沉默？ 

2. 为什么你的案例=转化利器？ 

3. 第一把钥匙：高转化案例朋友圈的黄金结构 

4. 为什么你的朋友圈没人看？ 

5. 第二把钥匙：高转化系列朋友圈的三步开发 

6. 6.25 年客户看朋友圈的两个关键机会 

7. 第三把钥匙：三条置顶朋友圈的撰写指南 

8. 痛点朋友圈的开发 

 

模块三：私域 IP 高转化一对一跟进 

如何持续激活你的私域好友 

1. 私域激活的本质-用户的回复 

2. 私域如何搭建让客户持续回复的系统 

3. 如何让意向客户快速回复你？ 

4. 如何让大量意向客户回复你？ 

私域一对一成交的两把钥匙 

私域一对一跟进第一把钥匙：搭建关键节点话术 

1. 微信上的销售沟通与电销面销的 3 大不同点 

2. 如何通过一对一沟通有效解决信息差 

3. 私域跟进的关键十步 

私域一对一跟进第二把钥匙：意向用户的分类分层跟进 

1. 意向用户分级和跟进思路 

2. 私域话术“弹药库”搭建核心方法 

3. “图形化跟进法”解决 80%纠结沉默客户 

 

模块四：私域 IP，方案共创 

核心目标：确保每位学员不带着迷茫离开，而是带着一份个性化、可立即执行的私域 IP 方案 

环节流程：方案撰写与导师辅导 

形式：“私域 IP 方案共创工作坊” 

2 小时的任务：完成《我的私域 IP 启动方案》模板。 

展示一个私域 IP 启动方案的经典案例 

学员任务：根据模板指引，结合前一天的笔记和讲义，静心填写自己的方案。这是一个深度思考和实践

内化的过程 
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导师角色：在现场逐个查看学员尝试完成的私域方案内容，包括高转化朋友圈文案，跟进话术库体系，

MVP 的搭建思路等。 

通过小班实操，精准解决每个学员上手后的具体问题 

成果展示与导师精评 

形式：“私域 IP 展示与专家问诊” 

展示：分享方案中最核心的部分（例如：我的引流品是什么？我准备的第一条系列朋友圈主题是什么？

我的 A 类客户跟进话术思路是什么？） 

辅导：导师精评与建议，个性问题针对性辅导，共性问题集体总结答疑 

 

学员在本环节将获得的具体成果与收获 

  * 一份看得见、能行动的成果：《我的私域 IP 启动方案》完整版。 

方案包含： 

定位回顾 - 我的私域 IP 核心价值是什么？服务谁？ 

产品体系 - 我的引流品、复购品、利润品分别是什么？（具体描述） 

内容规划： 

我准备开发的 3 个高转化案例是哪些？ 

我第一条“系列朋友圈”的主题和核心内容提纲是什么？ 

我的 3 条置顶朋友圈文案草稿。 

跟进体系： 

我的“话术弹药库”关键词列表（如：价格疑问、效果疑问等）。 

针对 A 类（高意向）客户的破冰话术草稿。 

我准备使用的“图形化跟进法”初步思路（比如，准备一个什么样的示意图）。 

首月排期：未来四周，每周的朋友圈主题计划、互动活动安排等。 

 

学员收获： 

一次深度内化和思路梳理的实战体验 

通过 2 小时的强制专注写作，学员不是被动接收信息，而是主动将知识重新组织、应用到自身业务中，

这个过程极大地加深了理解和记忆。 

来自同学的多行业视角启发和立即开始的行动信心。 

听其他同学的方案展示，能打破思维局限，获得跨界灵感。而您的专业点评和鼓励，将给他们注入强大

的行动力，告别“听课很激动，回去一动不动”的状态。 

 

 

课程讲师 About the Speaker 

李浩正 

腾讯官方认证私域讲师 

苏州新媒体协会副会长 

实战型私域转型导师 

私域流量培训实战型导师 

 

李老师拥有 8 年私域全流程体系搭建经验，专注企业私域转型与流量变现。帮助多家企业团队像素级

复盘转化结果，手把手带客户复盘并记录超过百万条私域成交记录，定制 100+“共享大脑”企业私域商

学院，把结果变成可复制的经验。 

 

擅长领域：私域运营、私域体系搭建、私域 IP 打造、私域团队管理、品牌私域模型设计 
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报名方式 

请打开网站：www.ewisx.com ，点击任一活动，于活动介绍页面底部提交报名信息； 

如有疑问，请联系课程顾问协助报名：ewisx_com。 
 

关注公众号：ewisx 课程顾问：ewisx_com 

 

 

 

授课风格 

  * 实战导向：所有方法论均来自 60+品牌实战验证，复盘超过百万条私域成交结果 

  * 体系闭环：从引流到裂变→转化→复购完整链路拆解 

将复杂的私域体系高度模块化，更能因地制宜实现私域的定制化启动，让每个动作环环相扣，实现私域

的持续运转和迭代 

  * 工具赋能：配备 8 大私域运营工具包+12 套 SOP 模板 

全流程解决私域的“道法术器”，完整覆盖搭建私域体系的每个阶段需要用到的工具和标准化流程，彻底

解决学会了但是不会干的头痛问题 

  * 迭代进化：课程内容每月更新迭代，由浅入深持续升级 

 

私域陪跑典型案例： 

  * 规模化私域体系搭建 - 曾为 200+企业提供私域全流程解决方案，覆盖零售、教育、地产、互联网

等行业。独创"像素级陪跑"模式，深度服务 60+企业完成私域精细化落地，包括百威啤酒、贝壳地产、

腾讯为村、中国石油等头部品牌。 

  * 亿级流水操盘实绩 - 作为教育行业私域转型标杆操盘手，单年通过私域转化创造过亿流水，并保

持"2 小时社群成交破百万"的行业记录。2015 年操盘"钉子学院"私域项目获 200 万天使轮融资，打造

教育行业高客单私域模型。 

  * 万人团队孵化能力 - 具备从 0 到 1 的团队复制经验，2 年内参与某在线教育私域团队从 30 人快

速扩展至 2000 人规模，建立标准化培训体系。6 年累计培养私域运营人才超 5000 人。 

  * 流量裂变创新突破 - 创造单月裂变精准好友 67 万的行业记录，活用"快闪成交+浪潮裂变"标准化

模型。作为腾讯官方认证私域讲师，持续迭代公域转私域策略。 

  * 跨界服务经验 - 服务领域横跨多行业，包括百威集团酒水私域营销体系搭建、张雪峰研途考研私

域转化系统优化、汉堡王新零售私域闭环设计等，形成可跨行业复用的私域增长方法论。 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 


